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Wir sind ein technisches Vertriebsbüro mit Fokus auf Planung und Ausarbeitung von 
Bauprojekten, welche mit den innovativen Holzbauprodukten CLT und KIELSTEG 
realisiert werden. Unsere Stärken liegen in der fachlichen Beratung und Betreuung 
unserer Kunden vor Ort.

• Betreuung der Partner und Kunden in der Steiermark, Kärnten und Burgenland mit Fokus auf Zimmereibetriebe, 
Architekten und Planungsbüros sowie Unterstützung dieser bei der Umsetzung ihrer Holzbauprojekte.

• Nachfassen und Verhandeln der Angebote und Rahmenverträge von Kunden laut vereinbarten Zielen und 
Unternehmens-Preispolitik.

• Kontinuierliche Beobachtung des Marktes in der Verkaufsregion sowie Gewinnung von Neukunden.
• Enge Zusammenarbeit mit der internen Angebots- & Technik-Abteilung.
• Aktive Teilnahme an internen und externen Veranstaltungen im Vertriebsgebiet.
• Pfl ege von relevanten Daten und aktive Nutzung eines CRM-Systems.

Ihre Aufgaben im Detail:

Das bringen Sie mit:

• Sie haben eine abgeschlossene technische Ausbildung und besitzen idealerweise 
Verkaufserfahrung oder Erfahrung im Holzbau.

• Sie überzeugen Menschen mit passenden Lösungen und punkten mit Ihrem 
Kommunikationstalent. Sie besitzen Verhandlungsgeschick, Engagement und haben Interesse 
daran, sich ständig weiter zu entwickeln.

• Idealerweise Kenntnisse des Marktes in der Region.
• Strukturierte Arbeitsweise und Fähigkeit zum Selbstmanagement.
• IT-Kenntnisse (MS Offi ce, CRM, ...) und Bereitschaft sich in weitere Systeme einzuarbeiten.

Das bieten wir Ihnen:

• Ein qualitativ hochwertiges und konkurrenzfähiges Produktsortiment in einer Wachstumsbranche.
• Eine hervorragende Unterstützung Ihrer Tätigkeiten durch unser professionelles Innendienst-Team.
• Klare und kurze Entscheidungswege, ein hohes Maß an Eigenverantwortung und eine direkte 

Zusammenarbeit mit der Geschäftsführung und Vertriebsleitung.
• Flexibel gestaltbare Gebietsbetreuung, welche auf einer Kombination aus Vor-Ort-Betreuung, Büro- und 

Homeoffi ce-Tätigkeiten aufgebaut werden kann.
• Firmen-PKW (auch zur Privatnutzung) sowie technische Ausstattung des Homeoffi ce.

Bewerbung an:

Wir bieten Ihnen ein marktkonformes Jahresgehalt das durch ein attraktives Provisionssystem aufgewertet wird. 
Je nach Qualifi kation und bisheriger Berufserfahrung bieten wir Ihnen auch eine höhere Vergütung.

Technischer Vertrieb

im Holzbau

Gebiet WEST: TIROL, SALZBURG (m/w/d)

Gebiet NORD:  OBERÖSTERREICH, 
   NIEDERÖSTERREICH und 
   NORDBURGENLAND (m/w/d)


